
Activité du 1er semestre 2015/16 

Conférence téléphonique 

21 octobre 2015 
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Bonne dynamique sur le début d’exercice 

Chiffre d’affaires 

En M€ - données 

consolidées non auditées 

2015/16 2014/15 
Variation à  

périmètre 

comparable(1) 

Variation  

totale 

1er trimestre
 

46,5 37,4 +16% +25% 

2ème trimestre
 

44,9 36,3 +14% +24% 

1er semestre
 

91,4 73,7 +15% +24% 

 Progression de 24% du chiffre d’affaires au 2ème trimestre 2015/16  

 dont 14% de croissance à périmètre comparable 

 consolidation d’Arthus Tech depuis le 1er juillet 2015 

 Croissance semestrielle de 24% 

 dont 15% à périmètre comparable 
 

(1) Périmètre comparable :  hors Audisoft Oxéa (consolidé depuis le 01/11/14)  hors Hudson&Yorke (consolidé depuis le 01/03/15),      

        hors Hapsis (intégré depuis le 01/04/15)     hors Arthus Tech (consolidé depuis le 01/07/15)      

        intégrant la branche industrie de PEA Consulting (01/10/14) – 0,8 M€ en 2014/15 
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Des indicateurs opérationnels solides  

83% 

741 € 

3,3 
mois 

Au 30/09/15  

 Taux d’activité 

 

 Taux journalier 

moyen 

 

 Carnet  

de commande 

stable par rapport à 2014/15 

 

en hausse de 3% vs. 2014/15 

 progression à périmètre comparable 

 effet des sociétés intégrées 

stable, traduisant une visibilité courte 
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Poursuite de la progression des effectifs 

 1 618 collaborateurs au 30 septembre 2015 

 contre 1 514 au 31 mars 2015 

 intègre l’apport d’Hapsis et d’Arthus Tech 

 

 Bonne dynamique de recrutement 

 plus de 250 embauches visées sur l’exercice 2015/16 

 un contexte de marché graduellement plus compétitif,           

mais les tensions restent contenues 

 

 Un turn-over toujours bas à 10% en rythme annuel 

 rythme stable par rapport à l’exercice 2014/15 

 en-deçà de la fourchette normative (12% - 15%) 
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Partenariat avec ShiftIN Partners,  

cabinet basé dans la région du Golfe 
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Conseil en stratégie et innovation 

Basé à Abu Dhabi, Dubaï, Riyad -  Fondé en 2011 

 

 

 Complémentarité géographique 

 Proximité de l’approche clients 

 

Grands comptes  

internationaux 

De la définition à 

l’exécution de la stratégie  
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Un contexte de marché positif 

 Un mouvement de reprise progressive sur le marché 

 une évolution sensible du contexte par rapport à 2014 

 des nouveaux projets portés par le mouvement de digitalisation des entreprises 

 

 Un environnement qui reste positif aux mois de septembre et octobre 

 pas d’impact du fléchissement du contexte économique au cours de l’été 

 une visibilité néanmoins courte 

 

 Une détente graduelle de la pression tarifaire 
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Confirmation des objectifs annuels 2015/16 

 
 

 Croissance du chiffre d’affaires 

 Révision à l’occasion de la publication des résultats semestriels    

 

 Marge opérationnelle courante 

 MOC S1 légèrement moins élevée que l’année précédente                                                    

(pour rappel : 10,3%) 

 

Perspectives à l’issue du 1er semestre 2015/16 
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> 12% (hors Arthus Tech) 

entre 11% et 13% 
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Agenda financier : prochains rendez-vous 

 Résultats semestriels 2015/16                    24 novembre 2015 
 (suivi d’une réunion investisseurs le lendemain matin)                               (après bourse) 

 

 

 Chiffre d’affaires du 3ème trimestre 2015/16                  26 janvier 2016 
 (suivi d’une conférence téléphonique)                        (après bourse) 

 

 

 Chiffre d’affaires annuel 2015/16                             28 avril 2016 
 (suivi d’une conférence téléphonique)                        (après bourse) 

 

 

 Résultats annuels 2015/16                                         31 mai 2016 
  (suivi d’une réunion investisseurs le lendemain matin)                               (après bourse) 

 



www.solucom.fr 

Vos contacts  : 

Solucom 

 

Pascal IMBERT 

Président du Directoire 

01 49 03 20 00 
 

 

Actus Finance 

 

Mathieu OMNES 

Relations analystes - investisseurs  

01 53 67 36 92 


